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FORMULARIO A
	PRESENTACIÓN DEL PROYECTO 

DE INVERSION 



	Agencia  Presentante: Agencia Corrientes

Código:       

Datos a llenar por agentes del FIDECOR                                                              


	INFORMACIÓN DEL SOLICITANTE


1- NOMBRE O RAZON SOCIAL.

	


2- C.U.I.T.

	


3- SECTOR AL QUE PERTENECE

	


· [image: image1.jpg]   Equipamiento en bienes nuevos del comercio

· Adquisición de bienes de capital nuevos para la prestación de servicios    agropecuarios.

·  Creación o ampliación de la capacidad productiva o introducción de nuevos productos o procesos de producción para la actividad industrial

· Infraestructura hotelera y de servicios para la actividad turística

· Equipamiento informático y programas de gestión.
4- SECTOR AL QUE PERTENECE

	a)  Calle:                                                                b)  N°:                   c) Piso:                  d)Depto: 

e) Localidad:                                                         f)  Código Postal: 

g) Teléfono:                                                          h)  e-mail:                              

i) Estado Civil:


5- ACTIVIDAD/ES ACTUAL/ES DEL  SOLICITANTE. (Listar  por  orden  de  importancia).
	ACTIVIDAD
	Ingresos anuales  por actividad

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	


	6- FECHA DE INICO DE ACTIUVIDADES
	

	7- CANTIDAD DE PERSONAL OCUPADO
	


8- LISTADO DE PROVEDORES Y CLIENTES MAS IMPOTANTES

	Prov.
	Cliente
	Razón  Social
	Dirección
	Teléfono
	E- Mail

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	


9- SITUACIÓN DEUDAS COMERCIALES, BANCARIAS Y FINANCIERAS A LA FECHA
	Entidad
	Deuda en moneda      

 de origen


	Garantías
	Deuda Vencida e impaga
	Deuda a la fecha (Mon. pactada) 

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	


10-   INFORME SOBRE ESTADO DE SITUACIÓN PREVISIONAL E IMPOSITIVA.
· Adjuntar constancia de inscripción AFIP
· Adjuntar constancia de inscripción DGR.

(Considerar si tiene deuda  impositiva provincial o nacional)
	


11-  OTROS
	

	IDENTIFICACIÓN DE PROYECTO


12-  DENOMINACION DEL PROYECTO

Asigne a su proyecto un título que exprese en forma sintética su contenido, haciendo referencia al proceso o producto que se pretende desarrollar. El título debe dar una idea del proyecto al evaluador que no conozca el emprendimiento
	


13- LOCALIZACION DEL PROYECTO.

	a) Calle:                                          b) Nº:                           c) Piso:               d) Dpto.:
e) Localidad:                                  f) Barrio:                     g) C.P.:  

Local del proyecto

h) Propio:        FORMCHECKBOX 
  

i) Alquilado:   FORMCHECKBOX 
                             j) Monto del alquiler:                        k) Meses:
l)Comodato:   FORMCHECKBOX 

                  m) Duración :                                      n) Meses:


14-  REPRESENTANTE DEL PROYECTO
(La designación deberá contener la autorización expresa, - Adjuntar Poder Especial - para todos los actos que surjan en este proceso de requerimientos de fondos, inclusive la firma del contrato del préstamo y sus correspondientes garantías u otros).

	       a) Nombre:                                                                                      b) DNI:

c) Calle:                                                                                          d ) Nº:                              e) Piso:  

f) Localidad:                                                                                  g) C.P.:   

h) Teléfono:                                                                                    i) e-mail:     


15-   RESUMEN DESCRIPTIVO DEL PROYECTO
Realice una breve descripción de su idea. Plantee la idea básica que da origen al proyecto, comente si se trata de una innovación de producto, servicio o proceso. De tratarse de una idea innovadora, comente por qué.

	


16-   DIAGNOSTICO DEL PROYECTO
Describir el problema que da origen al proyecto, tanto desde el punto de vista de las oportunidades, fortalezas, debilidades y amenazas de la futura empresa.

	


17-  OBJETIVOS DEL PROYECTO

Explique qué pretende lograr con el proyecto, tanto desde el punto de vista técnico como del económico. Los objetivos técnicos pueden referirse, por ejemplo,  al impacto de la tecnología sobre el  proceso productivo, al desarrollo de un nuevo producto o servicio, a reducir el impacto ambiental de un proceso productivo,  a lograr mejorar la calidad de productos existentes, sustitución de importaciones, etc.; puede considerarse la obtención de una patente como uno de los objetivos técnicos. Los objetivos económicos están relacionados con las economías a realizar (su proyecto permitirá ahorrar materias primas, mano de obra o capital, ahorros vinculados a mejoramiento de procesos, etc.), con mercados a conquistar (el producto / servicio podrá comercializarse en el  exterior),  con la capacidad de generar empleo, etc.
	


18-   CLAVES DEL ÉXITO

Explique por que cree que su proyecto será exitoso. Señale cuales son los detalles que lo diferencian y que harán que 

su producto / servicio sea preferido por los consumidores.
Al analizar las claves del éxito de su emprendimiento, tenga en cuenta las siguientes posibilidades:
· Su producto / servicio se orienta a cubrir una demanda  insatisfecha o mal atendida por los actuales productores / prestadores
· Su producto / servicio será más barato que los de la competencia (y tendrá las mismas prestaciones), o será de mayor calidad, más allá de su precio (en definitiva, su relación precio-calidad será mejor que la de la competencia).
· Su producto / servicio será un insumo importante para algunos sectores productivos, o permitirá a la industria reducir costos o elevar su  productividad.
· Su producto / servicio cumple con normas de calidad y seguridad nacionales y / o internacionales.
· Su producto / servicio se orienta a un mercado con gran potencial de crecimiento.
· Su producto / servicio ofrecerá mejores: prestaciones, flexibilidad, diseño, asistencia técnica, garantía, imagen, etc.
· Su producto / servicio es más adecuado a las características (sociales, culturales, económicas) de los consumidores argentinos o del mercado que piensa atender.
	


19-  MERCADO
¿A quienes está destinado su producto o servicio?. ¿Se trata de consumidores particulares, empresas, la administración pública, u otras instituciones?. ¿En  el  caso  de  destinarse a empresas, cree que sólo se orientará a un sector en particular, a varios o a  cualquier  sector?. Geográficamente, ¿planea atender  al mercado local, nacional, regional o internacional? (tenga en cuenta los mercados potencialmente atendibles).
	


20-   ASPECTOS TECNOLOGICOS

a) Ingeniería:

 Indique qué conocimientos técnicos será necesario implementar en el proceso productivo o de prestación del servicio (informática, física, química, diseño industrial, logística, etc.), su grado  de  dificultad, la capacidad del grupo en este aspecto, la necesidad de contratar profesionales o técnicos en alguna etapa del proyecto.
	


b) Descripción Técnica:

Comente en qué consiste técnicamente el producto / servicio que planea ofrecer, que cualidades posee, cuales son sus especificaciones, etc.  Explicitar por qué se considera que la tecnología es viable. Señalar en qué medida es factible de desarrollar el objetivo tecnológico del proyecto, en el contexto actual del sector productivo y qué ventajas o desventajas presenta sobre otras tecnologías existentes.
	


c) Necesidades

¿Sabe  si la tecnología necesaria para prestar su servicio / elaborar su producto está disponible en el país o en el exterior?
Explicitar si la tecnología es de uso libre o restringido. Si existen patentes directamente relacionadas con la alternativa tecnológica elegida, a nivel nacional, y en lo posible internacional.
¿Se deberán realizar desarrollos especiales para el proyecto o ya existen en el mercado?
¿Conoce las posibilidades de acceso a dicha tecnología?

	


21- ORGANIZACIÓN DE LA EMPRESA
Ingrese aquí un esquema de la organización de la dirección  de la empresa 
	


22-  PERIODO DE EVALUACION DE PROYECTO 

	


23- APÒRTES PROPIOS Y OTRAS FUENTES

Incluir garantías a ofrecer

	DESCRIPCION
	Importe en $

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	


24- OBSERVACIONES O COMENTARIOS

	


	INVERSIONES DEL PROYECTO


25-   INVERSIONES DEL PROYECTO
	CONCEPTO
	Esquema de financiamiento

	
	FIDECOR
	Aporte Propio
	Otras Fuentes
	Total

	Terreno y edificación
	*************
	$   
	$  
	$

	Instalaciones
	$ 
	$ 
	$ 
	$ 

	Maquinas importadas (FOB)
	$ 
	$ 
	$ 
	$ 

	Máquinas nacionales
	$ 
	$ 
	$ 
	$ 



	Rodados
	$ 
	$ 
	$ 
	$ 

	Asistencia técnica- Capacitación
	*************
	$ 
	$ 
	$ 

	Patentes y Licencias
	************* 
	$ 
	$ 
	$ 



	Imprevistos
	************* 
	$ 
	$ 
	$ 

	Otros
	$ 
	$ 
	$ 
	$ 

	Gastos de Nacionalización
	*************
	$ 
	$ 
	$ 



	I.V.A.
	*************
	$ 
	$ 
	$ 

	Subtotal activo fijo
	$ 
	$ 
	$ 
	$ 

	Materias primas e insumos
	************* 
	$ 
	$ 
	$ 



	Servicios de 3ros.
	*************
	$ 
	$ 
	$ 

	Salarios personal del proyecto
	*************
	$ 
	$ 
	$ 

	Gastos Preoperativos (especificar)
	*************
	$ 
	$ 
	$ 



	Subtotal Capital de trabajo
	$ 
	$ 
	$ 
	$ 



	COSTO TOTAL PROYECTO
	$ . . . . . . . . . . 
	$ . . . . . . . . . . . 
	$ . . . . . . . . . . . 
	$ . . . . . . . . . . 

	Porcentaje Financiamiento
	. . . . %
	. . . . %
	. . . . %
	100 %


 Bienes importados, indicar  tipo de cambio utilizado: EJ. 1 dólar = $ .3. . .

Se debe adjuntar presupuesto o factura Pro-forma por la adquisición de cada una de las inversiones

26-    FLUJO DE FONDOS

Proyectado a cinco años
27-   OTROS

	


	Toda la información suministrada reviste el carácter de Declaración Jurada

                                                           
	. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .

Firma y Aclaración



